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他叫谢华，三岁就得了小儿麻痹症，自强
不息的他从小就学会电器维修和木工手艺。长
大后开过砖厂，从事过人造宝石加工工作；最
后开办家具厂专注家具生产，一做就是将近
30年，除了给自己找一份工作，还带动几十
位当地壮、汉、瑶族群众就业助力蒙山县脱贫
攻坚战。

身有残疾，从小自强不息学木工

从南宁出发往东南方向驱车大约 5 个小
时，记者来到了新派武侠小说作家梁羽生的故
乡、国家园林县城蒙山县。蒙山距广西首府南
宁市 400多公里，距梧州市 100多公里，是民
族杂居之所，处在壮、瑶民族地理分布的边
缘。在蒙山县残联理事长俸远辉的热情接待
下，记者来到了谢华的家具厂——华兴家具，
位于县城所在地蒙山镇西街265号。

这是一处占地几亩的家具加工厂，材料仓
库、加工车间、产品仓库、办公室、生活区等
布局合理、整洁有序。谢华早已在他的办公室
等候记者一行，见我们进来他立即从沙发里吃
力地欠起身来，很明显，他的一边腿行动起来
很不灵便。

一番寒暄之后，记者切入正题。
谢华从小就患上小儿麻痹症，造成一边腿

肌肉萎缩，不能像正常人一样走路。在父母的
眼里，谢华是一个残疾人，长大后也不会有什
么出息，于是就把爱放在另外 3个子女身上，
对谢华基本上不大关心。

1975年高中毕业后，谢华不服气呆在家
里，每天为大人做饭、洗衣、养鸡、种菜，就
出去跟木工师傅学艺，由于他只要求给饭吃，
不要求支付工钱，很快就有师傅收下他。做了
一两年木工后，悟性很强的谢华已经掌握一手
木工绝活，不久他辞别师傅回到家里开始“创
业”之路。

开始时，谢华在家里边学边做，一件，两
件，三件地做，除了满足自家用，还能帮亲戚
朋友做。在谢华办公兼卧室的房间里，至今还
摆着一张在 1976 年做的架床，全手工制作，
做工相当精致。那时的谢华才十五六岁。

慢慢地名声在外后，开始有东家请谢华上
门做家具。后来，因为他的手艺好、做工精
细，预约他上门定制家具的人越来越多。后来
生意越做越红火，谢华已经感到忙不过来，他
不得不请了帮手。

“做这种行业是很辛苦的，但是很稳定，
我们肯去做就能够赚到钱。我们必须干，不干
就不行。勤快一点总会挣到一点钱的，懒的就
不行了。”谢华说。

商业天赋，烧青砖窑成“万元户”

谢华生育有两个孩子，老大是男孩，老二
是女孩。谢华不仅赚钱建起 3个铺面的天地
楼，还把两个孩子培养成为大学生，其中男孩
大学毕业后接爸爸的班，女孩大学毕业后在桂
林理工大学任教，目前在攻读博士学位。

谢华的妻子是一位身体健全的人，而且长
得很标致。她之所以愿意“下嫁”给谢华，其
中有一个“爱情故事”。

记者：你老婆呢，老婆都一直跟着你干
吗？

谢华：她在看门面。
记者：你老婆怎么认识你并爱上你的？
谢华：她原来是我的工仔。
记者：也是做木工的？
谢华：不不不，是我砖厂的一个工仔。
记者：你砖厂？
谢华：对，对。
原来，谢华靠上门做木工积攒一些钱后，

一个偶然的机会，他发现做砖厂非常赚钱。不
放过任何商机的谢华，1985年秋投入几千元
钱，开了一个用柴草烧的小型青砖厂。

谢华对烧砖窑一窍不通，但他知道贺州师
傅烧青砖的技术非常好，于是建好砖窑后他从
贺州请来一个烧砖师傅一起合作经营。双方约
定，资金方面各投资一半，卖砖所得除去成本
后利润五五分成。在工作分工方面，贺州师傅
负责技术、把砖烧好，谢华负责销售，把砖卖

好。由于谢华在做木工期间服务好、质量佳、
守信用，因此在当地积累了很好的人脉。砖窑
开工后资金不够，卖柴草的人允许谢华先赊
账，等砖卖出后再付款；打砖坯的工人也先出
工干活，等青砖卖出后再结账。

由于当时青砖市场紧俏，加上贺州师傅技
术过硬，烧一块青砖的成本大约６分钱，卖出
的价格高达１毛 7分钱，整整赚了１毛１分，
可以说投资多少就赚多少，烧青砖的钱非常好
赚。一年下来，谢华靠烧砖赚到了几万元钱，
在万元户十分稀缺的年代，谢华已然成为当地
的致富明星。

记者：那后来为什么改行做家具了呢？
谢华：合伙人见到赚钱很容易后，认为全

靠他有技术才赚到这么多钱，觉得与我合伙是
白给我分钱，于是就自己单干，结果一个好端
端的砖窑就这样夭折在顶峰时期。

记者：砖厂为什么会夭折呢？
谢华：他撤出后，我没有技术自然做不

了。可是他自己单干也做不下去，原因是他
在当地没有人脉，砖烧好后卖不出；加上他
不守信用，农民不愿赊账柴草钱，打砖坯工
人要求按天结算工钱，最后因为拖欠工钱就
倒闭了。

砖厂关门之后，谢华开始买地、建楼房、
娶老婆，从此过上了幸福美满的生活。

涉足宝石业，卖加工设备小赚一笔

1982 年，香港人慧眼识珠，第一个吃
“螃蟹”，在梧州开发宝石加工业。接着，台湾
人到梧州建厂立业，连墨西哥等国的商人也到
梧州申办宝石加工企业。

经过多年的发展，人造宝石加工业已遍布
梧州市区及郊县，云集了韩国、泰国、印度、
意大利、美国等国际宝石客商。梧州正在精心
打造国际一流的“人造宝石之都”。

1990年听说梧州人造宝石加工赚钱，谢
华就投入了资金进行生产。人造宝石加工是一
整个工艺流程，谢华只做中间的一个环节，由
于不熟悉人造宝石加工行业，结果被人算计
了。这时候，谢华灵机一动，梧州市场上出售
的宝石加工设备一台要卖到700多元，而他自
己购买电机组装的设备成本才200多元，为什
么自己不能做宝石加工设备出售呢？说干就
干，他到柳州购买电机，到钢材市场买钢筋焊
接架子，到板材厂购买板材，进行批量加工后

出售。
由于他有木工的基础，所以加工出来的设

备性价比高，很受客户的欢迎，结果加工宝石
没赚到钱，倒是靠卖宝石加工设备小赚一笔。

术业专攻，办家具厂成行业明星

经历了卖青砖、加工宝石之后，谢华决定
回归自己熟悉的行业——做家具。于是，他开
始筹划大局，用第一桶金租地、建厂。

1991年，已经在家具行业做出一定规模
之后，谢华开始走向企业化生产，办起了蒙山
县华兴家具厂。

记者：都做些什么家具？
谢华：做桌子、椅子，一般就做这些，普

普通通的家具。
记者：一年营业额有多少？
谢华：大概是两三百万吧。

记者：那也可以了。
谢华：有些是自己生产的，有些是从外地

拉进来。
记者：做家具多久了？
谢华：都一直做这一行。
从在家做木工，到上门做木工，再到开办

家具厂，谢华成功之路应验了那句老话：术业
有专攻。他做的一款手工定制的传统沙发，因
其做工细腻、美观实用以及性价比高而深受客
户的青睐，20年来畅销不衰，最多的时候一
年销售数千套。

记者：是不是你们的价格比市场上的同类
沙发便宜？

谢华：不，比市场上的同类沙发还要贵。
记者：为什么？
谢华：因为别的厂没有沙发师傅帮他们做

了，而我这里有师傅在做，在我这里生意很
稳，师傅都能赚到钱，所以他们不想走了，一
直跟着我干。

做木工出身的谢华知道，做家具必须要有
自己的拿手绝活，否则很难在市场上站得住
脚。在记者采访的时候，谢华指着一套沙发
说：“这个款式是江西的师傅带过来的，一直
以来都深受客户的青睐。”跟他干活的有广西
本土的，更多是来自江西、湖南、浙江、安
徽、江苏、福建、云南等地的师傅。

记者：现在你还亲自做手艺活吗？
谢华：早就不做了，从 1997年开始就不

做了。
记者：老板的格局就是不一样。
谢华：是这样，后来我请外地的师傅来

做。原因是，一我忙不过来，需要请帮手；二
是外边的师傅带着技术进来，每一个都带有新
技术进来，所以我们很快就发展起来。

记者：你创业之初跟你干活的这拨人，现
在还有留下来的吗？

谢华：有啊，其中一个干了 20多年，有
几个干了七八年。

记者：现在这种沙发你会做吗？
谢华：还在做啊，有个沙发厂。
谢华一辈子专注做家具，所以在家具行业

他是很专业的。在蒙山曾经有十几个家具厂，
如今能活下来的只有几家。谢华说：“死掉的
都是不懂木工的。”

剩下的几个厂，由于各种原因，产品质量
没有谢华做得好，产业规模也不大。

谢华说：“有些家具款式他们做不出来，
可我们可以做得出，比如单位定制的那些特殊
办公用品，我们做得了，他们就做不来。”

由于产品质量过硬，除了普通老百姓消
费，蒙山县的党政机关、企事业单位也采购谢
华的办公桌椅。谢华的家具厂每年产销超过
300万元，成为蒙山县最大的家具厂。

□ 本报记者 何宗威

一个残疾人自强不息的创业路

▲谢华在家具厂。

▲谢华（右）在车间检查产品质量。


