
2020年5月1日

责任编辑：何宗威 55广西民族报
GVANGJSIHMINZCUZBAU

□ 本报记者 何宗威

八 桂 之 星

她曾是壮汉双语教学班的一名优秀学子，
从打工妹、创业者到人大代表，她一生根植于
家乡，带动群众脱贫致富；她对“壮”字情有
独钟，“壮家”“壮乡”“壮乡嫂”等关键词构
成了她的企业灵魂。她与市长同台直播带货，
把家乡的地理标志农产品卖到全国各地。她就
是广西田东县壮乡嫂山茶油有限公司创始人岑
超叶女士。

“不管做大做小，都要脚踏实地去
做”

脸上常挂微笑的人运气不会太差，岑超叶
就是这样的人。

与她接触你会感觉到很亲切，像是遇到久
违的朋友，彼此很快融洽起来，这也许是她与
生俱来的高情商使然。

据说智商高的人很宅，宜学；情商高的人
往往坐不定，宜商。岑超叶属于后一类。她原
在田东县民族中学 （壮汉双语教学点） 读初
中，全年级共有5个壮文班，当时她的壮语文
成绩很优秀。1993年初中毕业后，由于受到
当时不良学习风气的影响，她放弃了继续升学
的机会到镇上冰室打工，一干就是两年。

1995年，在父母之命、媒妁之言的习俗
下，一个住街头、一个住街尾的岑超叶与现在
的先生牵手进入婚姻殿堂，两个“读书不成”
的年轻人从此“执子之手与子偕老”。

结婚之后，岑超叶决定自主创业。在取得
家人的支持后，她到隔壁的朔良镇街上租下一
个门面，买来制冰机，开起了一家“夫妻
店”，卖冰水、雪条。运气不错的岑超叶尝到
了当老板的甜头。

“成功不属于跑得最快的人，而是属
于一直在跑的人”

一天，一个生意人走进了岑超叶的冰室，
开门见山就问：“老板娘，你冰室的场地比较
宽敞，我想跟你做一个榨茶油的合伙买卖。你
出场地，我出机器，赚到钱大家五五分。你看
怎么样？”岑超叶想：场地空着也白空，而且
榨油还能给冰室引流，这是一个稳赢不赔的买
卖。她不加思索，当即达成彼此合作的口头协
议。山茶树籽榨油一年一季，岑超叶当年分得
几千元。

然而，好景不长。见他们合伙轻松赚钱，
第二年那个老板被他的亲戚挖走，在同一条街
上、位置更加中心的自家店面，以同样的方式
合伙做生意。缘尽莫强求，岑超叶没有责怪曾
经的合伙人，人家选择更加中心的门面进行合
作，这是人之常情，无可厚非。

看到榨油的市场潜力，又有了一年的榨油
经验，岑超叶决定“老张不干自己干”。很
快，她跟娘家借了 7500 元购买一台榨油机，
再东挪西借两三千元购置一台柴油机，一个山
茶油压榨坊立马开工压榨。

由于山茶油压榨有季节性，接下来的三四
年间，岑超叶的榨油坊根本不赚钱，只能靠卖
雪条和杂货维持生计。直到第五个年头，增加
到两台机器后生意才开始好转，一天能榨油两
吨，一年下来除了支出开始略有盈余。

岑超叶说：“成功不属于跑得最快的人，
而是属于一直在跑的人。”大浪淘沙，留下来
的只有中流砥柱。由于岑超叶的产品质量和销
售服务过硬，她很快在同行中脱颖而出，并在
山茶油压榨领域占领了一席之地。

随着消费者对山茶油的逐步认识，山茶油
的价格也从 2015年每斤 20元，飙涨到了 2016
年的每斤 40元的价格。此时，岑超叶的榨油
小作坊的产量已经不能满足市场的需要，她开
始筹划未来。

“我是壮族，长在壮乡，所以就叫壮
乡嫂”

随着市场份额的不断扩大，2015年岑超

叶在田东县那拔镇成立了广西田东壮乡嫂山茶
油开发有限公司，并购买地皮建起了一座占地
10亩的标准化山茶油压榨厂。经过几年的良
性发展，如今壮乡嫂公司已经成为一家集科
研、种植、生产、销售山茶油系列高档食用油
于一体的现代民营企业，年产值500万元，是
目前田东县山茶油生产规模最大、设备最先进
的自动化深加工企业。

岑超叶带记者参观她的榨油厂，从大门、厂
房、车间到冷压榨机器、热技术提炼设备、流水
线灌装线、产品包装等，所到之处她都详细介
绍，如数家珍，脸上洋溢着幸福和成就感。

从征地到厂房建设、设备安装、茶籽开
榨，岑超叶只用了一年的时间就完成了全部的
工作。

从作坊到厂房，不仅是空间的扩大，更是
品牌的提升。为了今后的企业发展，2016年
岑超叶给自己的产品注册了“壮乡嫂”的商
标。

“为什么注册‘壮乡嫂’这个商标？”记者
问。

“我是壮族，长在壮乡，嫁了人就是嫂
子，所以就叫壮乡嫂呗。”岑超叶乐呵呵地说。

2016 年，壮乡嫂山茶油厂正式投产运

营，样品送到南宁检测全部达到一级标准，壮
乡嫂的品牌逐步名声远播。

“今晚7点整，市长与你相约淘宝直
播带货”

4月16日早上7点11分，岑超叶在她的微
信朋友圈里发布：“今晚 7点，百色市常务副
市长与您相约淘宝直播间，壮乡嫂山茶油不见
不散！”

当晚 19：00-21：00，在广西壮族自治区
商务厅主办、百色市人民政府承办的“壮美广
西·三月三暖心生活节市长直播”上，百色市
常务副市长石国怀与岑超叶同台直播。

经过四年的品牌打造，“壮乡嫂”已然成
为百色的地理标志优质农产品。在此之前，3
月 16日，田东县人民政府副县长谢晓岗也曾
在京东为“壮乡嫂”直播带货，为田东特色农
产品代言。

“人生就像一只蝴蝶，没有破茧的勇气，
哪来飞舞的美丽；生活就像一只蜜蜂，没有勤
劳和努力，怎能尝到花粉的甜蜜。”岑超叶
在她的微信朋友圈写下了这么一段话。她确实
像蝴蝶一样美丽，像蜜蜂一样勤劳。

“能陪你走到更远的未来，只有健
康”

“到底山茶油有什么作用？”从头到尾对岑
超叶进行一番采访之后，记者只知道山茶油很
珍贵，可是不知道这东西有什么作用，于是向
她提问。

“营养价值高啊！”岑超叶说，“除了营养
价值高，还有很多功效。比如能够预防妊娠
纹、可以除皱，烧烫伤、破皮、刀伤即涂即止
疼，不脱皮、不起水泡。”接下来，她给记者
上了一堂茶油课。

山茶油是我国特有的食用植物油，由山茶
树籽压榨而成。山茶树在世界上除日本和东南
亚极少数国家有零星分布外，唯有中国大面积
栽培。野山茶树在全世界唯中国独有，是大自
然赋予华夏大地的瑰宝。

山茶油营养丰富，含脂肪酸、山茶甙、茶
多酚、皂甙及富含抗氧化剂和具有消炎功效的
角鲨烯，角鲨烯与黄酮类物质，对抗癌有着极
佳的作用。山茶油还富含被医学家和营养学家
誉为“生命之花”的锌元素，含量是大豆油的
10倍；茶油中所含氨基酸的种类是所有食用
油中最多的。

山茶树施化肥和农药不长果，因此山茶油
属于天然绿色食品。

“能陪你走到更远的未来，只有健康。”岑
超叶说。随着人民生活水平的不断提高和消费
者对山茶油的不断认识，她相信山茶油的产业
将越做越大。

“我只是一个农民，只懂得做实事”

岑超叶成功了，但她没有忘记周边还没有
脱贫的群众。作为田东县人大代表，她时刻想
着带领群众脱贫致富。多年来，她不断将创业
的成功经验传授给群众，并带领群众致富奔小
康。她吸纳群众就业，直接带动周边 55户贫
困户脱贫致富，与 291家合作社、600多户农
户签订山茶树种植协议，长期为周边群众提供
30多个就业岗位。

岑超叶给记者算了一笔账，她说：“老品
种山茶树隔年结果，新品种则年年结果。新品
种山茶果每斤能卖到 1.2元，老品种每斤能卖
到 1.6元。1亩地产果 500～600斤果，去皮后
得茶籽 100～200斤，大约每百斤茶籽产 20～
25斤油，每亩地收入1200～1500元。”

目前田东县种植山茶树大约有 46000亩，
分布在那拔、朔良和义圩三个乡镇。岑超叶为
田东县的脱贫攻坚战注入了一股新动力。

“县领导要求我讲讲自己的故事，我说我
不会，我只是一个农民，就懂得做实事。”岑
超叶谦虚地对记者说。

从壮文学子到山茶油生产大户
岑超叶：

▲岑超叶（左一）在淘宝直播带货。

▲岑超叶用壮文向本报读者问好：广西
民族报朋友好。

▶岑超叶在为本报题字问好，旁边为其丈夫和儿子。


