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他来自浙江温州，在广西打拼 20 余年，

经历成败、备尝艰辛。

他谦谨忍让、贵贱同仁。身为老板，他为

员工大小便失禁的父亲清理污物，感动无数

人。

他是出名的孝子，侍候年迈的母亲像侍候

年幼的孩子，走路牵着母亲的手才放心；晚上

与母亲同床而卧，生怕她半夜有任何闪失。

他白手起家、艰苦创业，不等不靠、闯荡

天下，四海为家、敢于创新，温州人的精神在

他身上体现得淋漓尽致。

被骗传销，爱上广西

一个人远离家乡来到一个陌生的地方，其

中肯定有一个故事。

汪升荣是浙江温州乐清人，经商的基因与

生俱来。与许许多多的温州人一样，初中毕业

后就离开家乡创业。1998年春节过后，一位好

朋友跟他说：“现在‘大哥大’（早期的手机）生意

非常好做，广西市场一片空白，我们到那边发展

市场一定赚得盆满钵满！”34岁的汪升荣二话

没说，从银行贷款6万元人民币后，立即赶赴广

西北海市区，并入住了朋友指定的宾馆。

住下来后，汪升荣才知道自己进入了一个

传销窝点！他不动声色，悄悄地对老乡进行反

传销宣传，第二天偷偷地把 4个老乡送上了返

程的汽车。同行的还有在贵州做生意的两个亲

戚，待汪升荣将一切安排妥当之后，亲戚邀请他

一起到贵州遵义考察五金市场，想推荐他承包

遵义五金大厦。经过一个月的考察，汪升荣觉

得不合适，决定离开贵州。

但去往何处呢？汪升荣想起了广西。尽管

自己被骗到广西，可是广西人的朴实、好客和包

容给汪升荣留下了很好的印象。彼时，他的一

位老乡正在南宁南方大厦做皮衣生意，电话联

系上之后，汪升荣从贵州直赴南宁。

承包商厦，火爆钦州

汪升荣在南宁住了一周，其间他亲眼看到

朋友的皮衣生意做得风生水起，当即决定南下

钦州试试水。果然，钦州皮衣市场一片空白，汪

升荣决定留下来。第二天，他在地处钦州商业

中心的钦州商业大厦租下一间铺面。之后从浙

江海宁、河北兴济进购皮衣，在钦州做了一个冬

季的皮衣买卖，小赚了一些钱。

1999年，钦州商业大厦 4楼 4700多平方米

的商场对外招商。汪升荣获悉后如获至宝，温

州人特有的商业嗅觉使他认识到：务必把握、莫

失良机。

然而，汪升荣手头仅存几万元钱，单凭这些

根本无法撬动几千平方米的商业物业。可是他

不甘放弃，笃信车到山前必有路，于是决定先去

会一会商业大厦的老总再说。

彼时正值夏季，汪升荣买了４根冰棍就“登

登登”地跑进了老总办公室，见大厦的4位高层

都在场，他给每人送了１根冰棍。

“汪老板你说说看，为什么你要承包这个地

方？”钦州商业大厦的老总开门见山地问。

汪升荣说：“一要有魄力，二要有资金，三要

有经营理念。”接下来，他详细地阐述了自己的

思路，最后靠其中的“魄力”两个字打动了对方。

1992年，中国改革开放的总设计师邓小平

南巡讲话，像一股春风吹遍神州大地，广西人的

思想也随着这股春风而改变，希望自己“胆子要

大一点、思想要开放一点”。汪升荣是被誉为

“中国的犹太人”的温州人，又是钦州大厦的经

营户，在只交付押金 5万元人民币的超低门槛

之后，他顺利地签下了这个承包合同。

1999年 9月 25日，钦州商业大厦服装城开

业，钦州市的四大班子领导都悉数出席了开幕

式。服装城一炮打响并迅速走红，生意一路火

爆。

2001年 3月 8日，当地报纸在头版上刊登

一则新闻——“钦州大厦服装城模特集体去

游泳！”由于服装城全场服饰一律 3.8折销售，

全场服装一售而光，连挂衣模特身上的服装

也被一扫而光，所以媒体戏称为“模特集体去

游泳”。

转战家纺，财富渐增

由于钦州市场相对较小，2003年初汪升荣

移师南宁。当时的南宁家纺零售行业刚刚起

步，市场前景一片看好。把南宁各卖场全部考

察一遍之后，汪升荣惊奇地发现某个百货卖场

竟然没有家纺专卖城，而且空置的物业上千平

方米。汪升荣立即花130万元人民币把该物业

空余的楼层全包了下来。在进行一番装修和打

造之后，南宁一个全新的家纺专卖城于当年12
月14日隆重开业，开创了广西家纺专卖城之先

例。

从此，汪升荣主战服装、床上用品、家纺、百

货、超市等行业，财富迅速得到了积累。

不久，由于同行竞争的原因，汪升荣的家纺

城出现问题被迫关停。之后几年，汪升荣投资

过铁皮石斛种植、有色金属冶炼，办过铸造厂

等，但时间短暂，不亏不赢。

折戟“东辰”，损失惨重

2019 年 8 月 19 号早上，已经运营 3 年、营

业面积达到 6000平方米的南宁东辰百货，因

“拖欠租金”突然被停水停电，超市被物业

方保安强行封锁，不许所有人员进出超市。

东辰百货被持续停水停电之后，各种海鲜、

生鲜、冻品全部腐烂。最后，超市被物业方

强行清场，超市价值数百万元的商品被悉数

搬出户外堆放，直接损失惨重。广西电视台

《新闻在线》 等新闻媒体曾经对此做过详细

报道。

这个东辰百货的主人就是汪升荣。2015
年朋友向汪升荣借钱经营某超市（即东辰百货

的前身），由于无力偿还，2017年把该超市过

户到汪升荣的名下以抵扣债务。

原来，超市土地使用性质是仓储用地，不

能进行商业经营之用。按合同规定，出租方必

须给承租方办理相关手续，可是出租方一直没

有履行合同义务。汪升荣接管超市后见多次交

涉没有结果，便出资办理土地性质变更手续和

维修漏水墙体。东辰百货投入运营后，由于前

期投入太多、流动资金跟不上，以致拖欠了

2019年上半年一个季度的物业租金。在汪升

荣的交涉下，物业方负责人考虑到己方确实存

在履行义务不到位的事实，于是口头同意汪升

荣缓交租金。

万万没有想到，半路杀出个程咬金，物业

方突然换掉原物管经理。新经理上任后全盘否

定前任与汪升荣达成的口头协议，并限期付清

所欠租金，否则强行清场，于是出现了上面的

一幕。

汪升荣因东辰百货直接损失高达 3000万

元以上，间接损失无法估计。目前官司正在进

行之中。

萃取技术，再铸辉煌

“人可以倒下去，但不能爬不起来。”汪升荣
笑着对记者说。东辰百货对他来说是一个恶
梦，更是一场灾难，然而他并没有因此倒下。
他官司要打，生意要做，生活要过。折戟“东辰”
之后，汪升荣把商场主战场转移到了梧州。

当初，为了保证东辰百货食用油的品质和
供应，汪升荣接手广西梧州绿生缘生物科技有
限公司，为此抵押掉自己的别墅和所有值钱的
物品。

广西绿生缘生物科技有限公司位于梧州市
工业园区，占地50亩，建筑面积达到5万多平方
米，拥有宽敞的厂房、明亮的车间、现代化的生
产线和先进的超临界CO2萃取技术、分子蒸馏
技术，专注于天然原生态香料、山茶油的研发和
制造。

梧州有“百里八角长廊”，绵延苍梧、藤县、
蒙山及郊区的10个乡镇；梧州还有遍布各地的
野生山茶树和灵芝。汪升荣告诉记者，有梧州
和广西各地优势物种和丰富的天然香料资源作
为依托，广西绿生缘生物科技有限公司将有望
成为我国八角精油、肉桂精油、茉莉花精油等植
物超临界CO2萃取工业化生产基地，服务于全
球植物原料、食品添加剂、功能食品、日化个人
护理品、化妆品等领域。

“先生存，再发展。”汪升荣说。疫情期间，
绿生缘公司重点抓冷榨山茶油、纯香花生油和
灵芝孢子油的生产和销售。

汪升荣一生在生意场上跌宕起伏，无不与
他与生俱来的“义”有着千丝万缕的联系。在此
次新冠肺炎疫情期间，本身已经很艰难的他，却
决定以每桶亏损7元钱的代价，向南宁福利院、
医院、住宅区等终端市场优惠供应 5万桶（5L）
绿生缘纯香花生油。

汪升荣相信因果。他说：“付出不一定有回

报，但不付出肯定没有回报。”

汪升荣汪升荣：：跌宕广西商海的温州人跌宕广西商海的温州人

▲汪升荣（右）在汇生牧业考察
时与该公司董事长韦蘅栩合影。

广西绿生缘生物科技有限公司厂区广西绿生缘生物科技有限公司厂区。。

▲绿生缘生物科技自动灌装车间。


