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□ 本报记者 何宗威

▲谢和显（右）在农村施工现场跟前来考察的客户交流。

▲谢和显（右五）在公司门口与他的团队合影。

背井离乡打工和创业的经历，使谢和显深知农村“三
留守”人员（留守儿童、留守妇女、留守老人）家庭生活
的艰辛。农村绝大多数青壮年进城打工，又无法携家带口
进城定居，就把儿童、妇女、老人留在了农村，家里上有
老下有小，中间顶梁柱不在，那滋味谢和显感同身受，情
同此心。谢和显说，他回家创业是因为金融危机他的厂倒
闭了；而在家门口办厂，则是为了给农村“三留守”家庭

一个完整的家，让孩子的父母和父母的孩子，不用离乡背
井，不用出远门打工，也能在家门口就业。

凯和建材公司正式运营后，谢和显从村里招用了几十
号人成为凯和生产和施工队的工人，最大程度地解决了家
乡的“三留守”问题。

由于谢和显的出色表现，今年三月份，他被光荣地推
选为理化村委党支部副书记。

八零后返乡创业成行业黑马
——记致富带头人、广西凯和建材有限公司创始人谢和显

他在广东做过家装，开过出口导向型皮具厂，由于受到
2008年世界性的经济危机波及，他的企业首当其冲，被迫停
产倒闭，他在一夜之间“回到解放前”。痛定思痛，他决定回
家乡广西二次创业。

从装修行业零起点，到研发、生产出“凯和”牌性价比
高的内、外墙涂料，他用了整整10年时间，成为广西建筑材
料生产行业的一匹黑马，也成为当地群众致富的领头羊，被
推选为村党支部副书记。

2008年，对谢和显来说是最黑暗的
一年。由于世界金融危机的波及，他的
出口导向型生产企业皮具厂，一夜之间
全部停摆。在毫无希望、漫长的等待
中，由于生活入不敷出，他不得不放弃
曾经游刃有余的皮具生产出口领域，选
择了回家乡广西创业。

1981年，谢和显出生在广西著名的
道观圣地——白鹤观——山下的寻理
村，隶属宾阳县武陵镇理化村委。回到
生于斯长于斯的家乡，看到家乡熟悉的
田埂地头，看到父辈们面朝黄土背朝天
的辛苦劳作，他开始茫然起来。广东工
厂倒闭，自己行囊空空，要在广阔的农

村干出一番伟大的事业，光有理想没有
资金是万万不行的!几经寻思，他决定先
生存再发展，选择投资少的装修行业发
展。

开过公司办过厂的谢和显，决定了
的事情说干就干。他租赁场地，办理证
照，招聘设计师、装修工，进行员工上
岗培训，马不停蹄地跑了一段时间，他
的装饰公司正式开门纳客。由于农村收
入不断提高，家家户户起楼房，装修市
场十分广阔，谢和显带领他的团队，走
街串村，摆摊设位，公司刚刚开门即迎
来生意，他收获了二次创业的首桶金。

在装修领域摸爬滚打的几年中，谢和
显接触到各个品牌、各样各式的内外墙涂
料，外行看热闹，内行看门道，他看出了门
门道道。市场上的涂料卖点不同，功能各
异，要么防水不防潮，要么防潮不防水，要
么防水防潮不美观耐用，要么防水防潮美
观耐用不环保，没有一款集完美的卖点于
一身。

“如果能够发明一种既美观耐用，又
防水防潮的环保涂料岂不是很好吗？”有
一天，谢和显的头脑里突然冒出这个念
头。岂料到，当他把这个想法说出来的
时候，便遭到了大伙的质疑：人家大公
司都解决不了的难题，你一个普通人能
够搞定？谢和显不为自己设置障碍，别
人的闲言碎语他只当做亲人朋友的善意
提示。他知道，力帆汽车老板尹明善也
是从修理摩托车发展起来，他创业之
初，家里人一边倒地反对他。可是后
来，尹明善成了全国三个摩托车生产巨
头之一，且“力帆”品牌至今已在汽车
领域占一席之地。

涉足装修涂料研发和生产，不是谢
和显头脑发热的一时冲动，而是在打一
场有准备之战。有一年他家翻修老屋，
他突然发现先人在起房子时用的建筑材
料非常的牢固，历经数百年依然坚固如
石。他曾就此事请教有经验的长辈，咨
询古人用什么原材料来做这些建筑材
料，结果各种说法都有，其中最有代表
性的是石灰、牛尿、黄泥、糯米等等。

有了研制涂料的想法后，谢和显开
始不守本分了。他把装修公司的所有事
务交由他人负责，腾出身心来把全部精
力投入“异想天开”的涂料研制中。他
从市场上买回不同厂家、不同类别的各
种涂料进行“剖析”研究，取老家古宅
涂料进行化验分析，又请来涂料行家和
技术人员作指导。

经过数百次的实验，2013年初，他
终于研发出一种他理想中的涂料，品类
有防水抗裂砂浆、内外墙腻子粉、仿大
理石花岗岩、108胶水、瓷砖胶和内外
墙乳胶漆等。

涂料样品研制成功后，谢和显用自己的房屋
做临时厂房，开始小规模生产，使用于自家房子
装修，以及周边亲戚和朋友家房子装修。为了得
到更高层次权威认证，他还在南宁某别墅区租下
一栋别墅做内墙装修样板房，向首府业内人士、
专家和准客户展示。装修实践证明，谢和显研制
的涂料防水防潮、绿色环保、美观耐用、性价比
高，深受用户的夸奖。

谢和显决定破釜沉舟，大干一场。他马不停
蹄征地、建厂，购买、安装机器，申请产品专

利，注册产品商标，申办营业执照。
2017年 3月 27日，广西凯和建材有限责任公

司正式挂牌成立，同时 5000多平方米宽敞的厂房
投入生产“凯和”牌系列建材产品。

谢和显说：“绿色、环保、节能是未来建材的
必选项，我们的防水抗裂砂浆，原材料以矿山废
料石英粉为主，不用河沙，说明我们走的路是对
了；我不懂技术，可是我懂得用有技术的人才，
这为了凯和公司奠定了成功的基础；我选准要做
事从不轻言放弃，我有必赢的信念。”

以前试生产的产品是给亲戚朋友免费试用，
“凯和”牌产品正式生产投入市场以后，要消费者
认可并掏钱购买，还是有一段艰难的过程。

通过市场调研，谢和显暂时放弃城市市场，
而决定走农村道路。他认为，城市市场客户主要
是房开公司和单位，这些客户都是很难攻克的，
即使产品有了品牌效应，还要有关系。而其他装
修散户也是看品牌使用，哪个品牌大就用哪个。
农村市场不一样，农村房子一户挨着一户起，只
要一家使用得好，就容易有第二、第三家跟上。

为了尽快推广凯和产品，谢和显亲力亲为，
把材料放车上，走街串村宣传“凯和”。认识的人
不相信，认为一个装修工，一处偏僻的农村小
厂，岂能造出只有大厂才能够生产的涂料来！不
认识的人也不相信，担心连名字都没听说过的涂
料会搞坏自家的房子。

为此，谢和显走到哪里示范到哪里，先给他
们刷一堵墙做示范，让大家先体验，如果感觉好

了再决定买与不买。
经过一段时展示推广，“凯和”终于以绝对高

的性能价格比得到了村民的认可，陆陆续续有人
使用“凯和”产品。谢和显感慨地说：“农民是很
朴实的，质量不好吹没用，他们认可很重要。”

如今在宾阳，你随便问问装修建材界的人
士，“凯和”涂料已是无人不知无人不晓的响当当
品牌。记者跟随谢和显走村串寨，公路边、村庄
里，都有“凯和”熟悉的面孔。他说农村新建的
房子 99%都是用凯和的材料。果不其然，记者走
进一个村庄采访的时候，正赶上一栋三层别墅在
装修，进去一看，无论内墙外墙全使用凯和的产
品。

而在周边各县，凯和产品的代理商也早已名
花有主。眼下，谢和显正在引进设备，计划扩大
生产，他的目标是今年七月在南宁召开凯和建材
全国新闻发布暨凯和产品代理招商会。
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