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他出生在小渔村，家境贫寒，深信知识可以
改变命运，爱拼才会赢的道理。

2011年，他辞去房地产企业的稳定工作，怀
揣5368元钱，开始了自己的创业之路。从一个
怀揣梦想的寒门学子到一个崭露头角拥有上百
名员工的企业带头人，从一个初出茅庐的创业
新人到一个投身教育、热心公益的业界精英，他
只用了七年时间便成就了自己梦想的事业，实
现了人生的价值，书写一段白手起家的创业传
奇。

成功的背后是他的默默奉献——积极投身
教育事业，创新“产学研”的校企合作布局，肩负
起高校的教学改革使命，并多次出资为广西区
内高校义务举办“产学研”协同创新活动。资助
贫困学生、社会困难人员近百人，累计捐款十万
元。

他是眼光独到的青年企业家，是将梦想照
进现实的奋斗者，更是多年坚持公益助学、心怀
大爱的践行者。

他就是北京欣梦想教育科技有限公司总
裁、广西中衡集团董事长叶柳荣。

凭着在读书期间的优异表现，叶柳荣大学毕业后，顺利进
入知名房地产企业工作，并且在工作中如鱼得水。但随着中国
房地产调控政策频繁落地、银根紧缩，北海房地产企业商品房
滞销现象层出不穷，很多企业面临资金压力开始裁员。2011
年，叶柳荣辞去房地产企业的工作，和朋友合伙成立公司。创
业初期，刨去租办公室、雇人工以及成立新公司的必需启动资
金后，叶柳荣身上仅剩5368元资金。很多人无法理解他的“冒
险之举”，但他不甘于平庸，也不愿依赖工资安稳地过一辈子，
凭着一股不服输的勇气和过人的魄力，他在创业的第一个月就
谈成了第一个项目。于是叶柳荣和合伙人建立起团队，每天加
班加点撰写项目投资回报、项目定位、价格定位等方案，当大家
满怀激情地奋斗了3个月后，好运戛然而止——客户单方解除
合同，这对于叶柳荣团队来说无疑是晴天霹雳。第一个项目，
扣除所有成本，他们的创业团队每人仅仅得到1256元的分红，
第一次创业就这样惨淡收场。与此同时，合伙人以没项目为
由，要求退股。真是“屋漏偏逢连夜雨”，房租、房贷、车贷……
各种压力席卷而来，差点把叶柳荣压垮。他把自己关在房间里
看马云的视频，经过三天三夜激烈的思想斗争后，选择继续创
业。开弓没有回头箭，那段时间，苦和累、兴奋和忧郁伴随着
他，对于前方的未知道路，他没有退缩，只有拼命努力向前。第
一步，找朋友借办公室；第二步，找在业界有权威的长者兼职任
董事长；第三步，找关系认识客户……叶柳荣就这样一步步给
自己规划未来的创业轨迹，并一步一个脚印地执行到位。机遇
总是偏爱有准备的人，一个月后，他谈成了一个项目——天宝
福地。但是这个项目地段比较偏僻，口碑不好，销量也差，找不
到合伙人，他只能自己单打独斗。合同签了，就找几个熟悉的
朋友当置业顾问，自己充当策划总监、渠道总监、销售总监……
第一个月属于培训期，完全属于“烧钱”状态。尽管从第二个月
开始销量逐渐上升，第三个月成交量猛升，但是几个月后开发
商才能给公司结算佣金。那半年，没钱发工资，叶柳荣就找家
人、朋友借钱发工资，而自己每餐都是榨菜生盐伴粥喝，靠一两
百块钱熬过了3个月。

为了让事业蒸蒸日上，让合作伙伴更加有信心和希望，叶
柳荣踏上北上的征途，进入清华大学进修学习新的商业模式、
扩大人际关系寻找多元化的出路，开拓新的市场。当然，初次

远离故土，在区外学习跑业务的过程中，他遭遇过很多次坐冷
板凳的情形。但他一直坚信，命运给你一个这样的起点，是想
告诉你生活不是水到渠成的童话，要用自己的一生去创造一个
绝地反击的奇迹。一个经历坎坷的人，最是知道绝望的滋味，
也最珍惜风雨过后的彩虹。回忆起自己当年苦尽甘来的创业
经历，叶柳荣感慨万千：“要不是随后几年赶上国家政策好，家
人和朋友也支持，我就没有今天。”

作为小渔村走出来的青年，叶柳荣深知教育的意义。正是
教育，改变了他的命运，成就了他的事业。在取得成功的同时，
他希望帮助更多的人走进课堂，走向成功。2016年，叶柳荣联
合清华的学长，一起成立了北京欣梦想教育科技有限公司，并
担任总裁。欣梦想积极响应习近平总书记在党的十九大报告
中提出的优先发展教育事业和关于职业教育工作的重要指示，
面向大中专院校学生提供免费职业公开课培训、免费推荐就
业、实习兼职，面向企业在职人员提供职业培训、推荐升迁职
位，解决大学生就业难、就业压力大，社会人员升迁难、收入低
等社会问题。叶柳荣结合自己多年房地产行业经验和积累的
人脉，为欣梦想整合了住建部、教育部、发改委、中国房地产业
协会等部委核心专家，北京大学、清华大学等高校的著名学者
教授，全国知名房地产企业高层骨干精英共同组成的师资团
队，打造中国房地产职业培训的“黄埔军校 ”。

欣梦想旗下子公司荣健人力资源已经和碧桂园集团、龙光
集团、云天集团等国内房地产企业达成人才战略合作，为近千
家房地产企业输送人才，按照企业对人才能力的要求打造专业
人才。学生可获得企业带薪实习机会，让学生成为炙手可热的
人才。在学习结束后，向企业推荐就业，为学生提供就业保障。

在叶柳荣的公司，经常可以看到广西财经学院学生的身
影，他说，多吸纳母校广西财经学院的学生进入自己公司工作，
给他们提供优质的就业平台，这是对母校悉心培育的报答。在
企业管理上，他始终坚持“以人为本”，坚持“对事不对人；能者
上，庸者下；任人唯贤”的用人机制，全面推行多劳多得，工效挂
钩的工薪制度，大大增加了员工的紧迫感、危机感和竞争意
识。员工是企业发展的财富，他定期召开员工会议，通过自学
与培训的方式，营造一种学习沟通与交流的氛围，每周组织一
次培训学习；加入中国房地产业协会，派部分优秀员工到北上
广深学习，汲取全国最前沿最先进的企业管理知识 ；聘请国内
著名房地产培训师以及碧桂园、万科等集团公司的高管为员工
培训，逐步培养出一支过硬的员工队伍。

叶柳荣这样描述自己的使命：帮助更多的过上向往的生
活，帮助企业选拔优秀人才。

叶柳荣不仅是一位勇于创业的企业家,更是一位懂得感
恩，肩负社会责任的慈善家。他感谢老师的无私栽培，感恩学
校的培育，更感谢国家经济的发展和腾飞造就了他的成功。
他认为：“衡量一个企业家是否成功的标准不是他拥有多少财
产、积累多少财富，而是看他对于社会的回馈有多少。一开
始，是梦想推动我，如今是信仰，这是一个从梦想转化为信仰
的过程。”企业是叶柳荣实现梦想的平台，而投身助学公益事
业则变成了他梦想实现后的信仰。所以，在自己的事业小有
成绩时，叶柳荣便开始资助贫困大学生，并为他们提供就业机
会。

马山小伙子杨光卫，家境贫寒，在毕业初期收入微薄，生
活陷入困境之时，他得到叶柳荣的资助，并免费参加欣梦想商
学院举办的“营销策划班”，之后分配到中衡集团南宁分公司
就职营销策划工作。就这样，杨光卫从一线的营销员做起，凭
着积极上进的态度，一步一个脚印地成长起来。六年时间，先
后参加了置业顾问培训班、营销策划班、销售经理班、销售总
监班、策划总监班等学习，使得他的房地产销售能力和策划能
力不断提升，现在，杨光卫任职中衡集团南宁分公司项目总
监，月收入3万元以上。杨光卫说：“叶总在我的人生最低谷时
期及时资助了我，他和公司教会我的，不仅仅是工作的技能和
获得财富的能力，更是教会我要用一颗感恩之心回报社会。”
杨光卫感恩欣梦想商学院和叶柳荣给予他的帮助和栽培，他
现在也积极地投身到公益活动中，尽己所能地资助贫困学生
和帮助社会弱势群体。

上善若水，慈济天下。一种高贵而又值得尊重的行为是
一种善举。叶柳荣在付出爱心的同时，也收获着那些受资助
群体的爱心，使他们感受到了社会的温暖，也让他们学会了感
恩和回报社会。从最初的单兵作战到潜移默化地影响更多的
人加入公益事业，这种慈善背后的磁场效应，使叶柳荣最为欣
喜，他说：“中衡能发展壮大，源自企业的实力和机遇，是小爱；
欣梦想可以让无数人圆梦，助力更多企业发展，是大爱。只要
我活着，我就会一直把慈善助学事业继续下去，感染更多的人
加入这个行列，帮助更多的人。因为慈善磁场效应圈非常大，
让人更能懂得如何体现自己的价值，也更能深刻地体会到幸
福是什么。”

（广西三月三杂志社 黄素萍 文/图）
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叶柳荣出生在广西北海的一个小渔村，家境
贫寒，勤劳朴实的父母靠打鱼养虾节衣缩食供他
和弟妹读书，所以，他深知唯有知识才能改变命
运，一直刻苦学习，并利用课余时间勤工俭学，
补贴家用。

2005年暑假，刚刚参加完高考的叶柳荣只身前
往南宁寻找暑期打工的机会。从北海到南宁，一路
尘土飞扬，可对叶柳荣来说，这一路充满了对未知
世界的期待。南宁当年正处在发展的初期，这让热
血年华的叶柳荣生出想大施拳脚大干一场的冲
动。起初，他在南宁陆续面试了十几家公司，都被
企业以没有工作经验为由拒绝了。他并没有气馁，
仍然千方百计寻找机会。一天，叶柳荣被朋友拉去
南宁海底世界游玩散心。他发现那有不少大学生
在里面兼职，便跑去市场部毛遂自荐，然而被告知
暑假兼职名额已满。叶柳荣不死心，辗转打听到了
总经理办公室的位置，于是就在门口守着，看见总
经理来了就迎上去打招呼说：“总经理您好！我不
需要工资，您可以给我机会兼职学习吗？让我做什

么都可以。”总经理被眼前这个又黑又瘦的男生的
执着打动了，答应给他兼职的机会，并且待遇和兼
职的大学生一样。就这样，叶柳荣终于找到了来南
宁后的第一份工作。从那一刻起，“永不言弃，坚持
就是胜利”的理念开始根植于他的内心。更重要的
是，在南宁海底世界的工作给了他一个见识外面世
界的机会，让他的眼界走出北海的小渔村，走到了
首府南宁，走进了企业，第一次真真切切见识到了
外面世界的斑斓色彩。借由这次难得的兼职工作
的锻炼，既能吃苦又有独到眼光的叶柳荣渐渐显露
出异于常人的商业才能。

工作的第一天，叶柳荣的工作任务就是完成南
宁市新民路、民主路的快餐店、饭店的海报粘贴工
作。七月的南宁，烈日当空，酷暑难耐。叶柳荣背
着十几斤重的海报，挨家挨户粘贴，艰苦程度可想
而知，但他咬紧牙关坚持了下来。到了第八天，他
在宾馆粘贴海报时发现暑期是学生和家长们来南
宁旅游的旺季，聪明的叶柳荣一下子就捕捉到了商
机——让南宁海底世界和宾馆合作，互惠互利，资
源共享。第二天，叶柳荣和宾馆签下了他人生中的
第一份合同。为此，南宁海底世界总经理召集市场
部员工开会，在会上表扬了叶柳荣，并且成立了一
个专项小组——负责与酒店、宾馆、旅行社合作事

宜。一场南宁海底世界与市内酒店、宾馆、旅行社
的合作潮由此拉开帷幕。这次联合促销活动让南
宁海底世界当年暑期的营业额大幅增长，也让叶柳
荣在涉世之初就赢得了兼职企业的肯定。

短短两个月的暑期打工结束了，收获满满的叶
柳荣进入广西财经学院开启了自己的大学生涯。
在南宁海底世界总经理的关照下，叶柳荣在课余时
间兼职海底世界的策划工作，同时，总经理还推荐
他到张晓岚营销策划中心广西分公司兼职做策划
工作。2006年，叶柳荣大学课程里其中一门课是西
方的整合营销学，他把理论用到了实际工作中，提
出了南宁市动物园、南宁海底世界、壮牛水牛奶三
方合作联动的策划方案，把各自的客户联合起来，
让利给客户从而刺激客户的消费欲望。2006年“五
一”期间，由叶柳荣策划的“购买动物园和海底世界
套票送壮牛水牛奶”的活动办得如火如荼。原本库
存充足的壮牛水牛奶在三天时间内严重缺货，供不
应求，壮牛水牛奶的品牌由此成功打入南宁市场。

大学期间的勤工俭学，叶柳荣学习和兼职两不
误，过得异常充实。而恰恰是多份兼职工作的磨
炼，让叶柳荣积累了旅游、广告、教育、房地产等行
业的工作经验，“产学研”研究理想也开始在他心中
萌芽。

22 感恩创业，苦尽甘来

11 勤工俭学，才能初显

33 公益助学背后的磁场效应

▲叶柳荣在接受记者采访。


