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今年夏季的七月末，高温酷暑，
笔者来到富川瑶族自治县葛坡镇楼村
黄花梨连片种植基地，看见连片的果
树上挂满了梨子。经过上前询问摘果
的果农了解到，梨园主人叫邓金亮。
邓金亮说：“2000年，村委进行土地
整合，号召村民统一种植黄花梨果
树。刚开始时我还是半信半疑，经过
干部多次上门做了大量工作后，2003
年春才下决心种植近 20 亩黄花梨。
现在回想起来种黄花梨种对了，它是
我们村农民致富增收的一条产业路。
今年黄花梨丰产又增收，每亩产量达
8000斤以上。由于我所种的黄花梨
施放了农家肥，果品多汁又比较甜，
梨子通过线上线下销售，按每公斤 4
元的价钱卖出去。目前销售已接近尾
声，主要销往广东、湖南及贺州等
地，梨子那么好销，收成好，今年我
们家增加了近10万元收入。”

楼村黄花梨销路好，得益于前些
年工商部门为村民的黄花梨申请注册
了“野猪楼”商标，在提高知名度的
同时也打开了销路。今年黄花梨丰收
了，全村农民增加了收入。该县葛坡
镇楼村村干部翟主任告诉笔者，“互
联网+商标”成为今年楼村农产品销
售的一个新特征。

富川楼村有耕地面积 6100 亩，
其中宜林宜果荒山 5000 多亩。过
去，该村群众守着几亩薄田零星种些
旱地农作物，收入普遍低，经济发展
缓慢，每天过着日出而作，日落而息
的贫困生活。为了改变贫穷落后的现
状，该村干部群众转变思想观念，村

干部多次组织村民代表到区内外参
观学习。近年来，该村因地制宜，发
挥土地、水源、气候等优势，把引进种
植黄花梨作为一个“短、平、快”发展
致富门路的重点项目来抓，实施科技
兴果，连片开发，并建立示范户以点
带面进行推广。在当地工商、水果等
部门的帮助下，该村不但掌握了黄花
梨的种植技术，并且获得了市场销售
信息，及时调整种植结构，不断扩
大黄花梨种植面积，由于大力推广

“优果工程”，该村黄花梨今年产量
大获丰收。

邓金亮说，他开始种植黄花梨前
几年，由于管理、天气等原因，黄花
梨产量低，收入逐年减少。从今年开
始全部改为施放农家肥，并且强化了
管理，技术又到位，产量估计达6万
多斤。目前，楼村黄花梨种植面积已
由原来的 100 亩发展到现在的 2500
亩。

为解决黄花梨的销售和果农增产
不增收的问题，该村健全销售服务网
络，采取“网上促销”“注册商标”

“协会带动销售”等多种促销手段。
同时，利用“富川农业信息网中心”
在网上寻找商机，发布黄花梨供求信
息，吸引了区内外的经销商前来订
购。

目前，楼村通过黄花梨水果协会
开通了“绿色通道”，通过统一采
收、调运、包装、批发，将松散、无
序的销售变为集中促销，为黄花梨的
畅销提供了保证。

（通讯员 陈献吉）

蒙可畅，“85 后”的小伙。柳
州市融水苗族自治县牧恩生态养殖
有限公司总经理，“贝江村”品牌
创始人。说到蒙可畅就自然会说到
融水香鸭，他是融水香鸭的“代言
人”，熟悉他的人都称他为“鸭司
令”。

买卖香鸭论只不论斤

融水香鸭是国家级地方禽品
种，品质好，可是规模养殖后，养
殖户为让香鸭早日出栏，喂养加工
饲料进行催长，肉质大受影响。

为让消费者买到货真价实的香
鸭，蒙可畅大胆创新，要求养殖户
生态放养，收购香鸭时论只不论
重，并强调养殖天数要达到100天以
上才能出栏。

为避免香鸭扎堆出栏卖不到好
价格，他还指导各合作养殖场，错
开养殖时间。养殖户吃了定心丸，
安心用五谷杂粮喂食，养足天数后
就打电话叫蒙可畅来收购，香鸭品
质有了保障。

在销售香鸭上，蒙可畅同样论
只不论斤。顾客可在线下实体店购
买，也可通过网上“点单”买产
品，实行送货上门。蒙可畅的换位
思考让销售额节节攀升。

“我们放心养殖，销售的不用担
心，且卖鸭不论斤，只要喂饱就
行，当然好养了。”与蒙可畅合作的
养鸭户何秋田说。

2014年，融水水产畜牧兽医局
将中国地理标志“融水香鸭”的唯
一合法使用权授予蒙可畅的公司。

目前，他的公司与 80多家养殖
户合作，合作的养殖户中养殖规模
大的每一批养殖香鸭 1.5万只。每个
养殖户每年增加纯收入5万余元。他
也被养殖户笑称为“鸭司令”。

“七彩土鸡蛋”销售全国

融水养殖的本地土鸡有家鸡、
凤鸡、苗鸡、乌鸡，不同的土鸡产
下的蛋也有着独特的颜色。比如：
家鸡产下的蛋是褐壳的；凤鸡蛋是
白壳的；苗鸡蛋是粉壳的；乌鸡蛋
是绿壳的。就算同一鸡种产出来的
蛋颜色也有差异。

蒙可畅把这些混合颜色的鸡蛋
称为“七彩土鸡蛋”。经过精心组合
包装后，每盒 32枚蛋卖出了 68元的
价格。

同时，他通过向全国各地招募
合伙人，通过代理人销售，使“七
彩土鸡蛋”“飞”往全国各地。2017
年，“七彩土鸡蛋”销售量高达1500
万元。仅此一项，他就带领180多户
贫困户走上了脱贫致富之路。他因
此被养殖户笑称为“鸡司令”。

“这几年，我主要养殖母鸡，销
售鸡蛋比销售肉鸡要好，且风险
小，利润来得快。”与蒙可畅合作的
养鸡户何秋亮说。

“苗山彩粽”旺销大米

融水种植有各种米，也有很多
中草药。蒙可畅又放飞了自己的

“多彩”梦。当别人还在卖着传统的
白米粽时，他大胆创新，推出了

“七彩粽”，其中有经典白米粽、小
米粽、彩米粽、黑米粽、紫黑香糯
粽、白蛋粽、咸蛋粽等。同时从一
些植物及中药材中取色，经过处
理，推出红米、黄米、紫米、黑
米、橙米、绿米、彩米 （混合） 七
彩米，每种颜色的米煮出来的香气
各有不同。通过彩粽的销售，原每
公斤 6 元的优质大米提高到每公斤
20元。

“我们这些彩粽、彩米都是与安

陲乡江门村合作，村民负责种植优
质大米，我负责收购后利用互联网
销售，增加了村民的收入。”蒙可畅
说。

目前，与他合作的企业分别有
广西融水铭株农业合作社、联众果
蔬种植合作社、三融合作社、永富
生态农业有限公司。同时，他还与
香粉、大浪、汪洞、安陲等乡镇合
作，销售这些乡镇所生产的农副产

品。
今年，他又与白云乡瑶口村山

茶油基地、红水乡黄奈村紫黑香糯
基地合作，推广农耕文化“生态之
旅”，通过生态旅游带动更多农民致
富。

富了的蒙可畅不忘回馈社会，
他先后 50余次到老人院、儿童福利
院等单位捐款捐物。

在蒙可畅的努力下，融水农副

产品走出一条有自己特色的路子，
走出大山，走向全国！他先后获得
2015 年广西创业创新大赛二等奖；
2016 年柳州市电子商务先进个人
奖；2017年全国农村青年致富带头
人；2017年第九届“中国青年创业
奖”创业新星奖；2017 年柳州市

“践行核心价值观”“向上向善好青
年”奖。

（通讯员 廖子渊）

蒙可畅：大苗山里多彩的“鸭鸡司令”

富 川 楼 村 黄 花 梨 成 丰 产 增 收 产 业

▲蒙可畅展示五彩鸡蛋。▲蒙可畅在操作电商。

▲蒙可畅呵护小鸭。 ▲蒙可畅在观察鸭子。

▲村民在给梨子装箱待售。

▲村民在采摘梨子。 ▲硕果累累的梨树。


