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□□ 本报特约记者 覃天阳 韦鼎标

□□ 黄华中胡循锋

举全乡之力，战脱贫攻坚。今
年以来，宁明县峙浪乡在脱贫攻坚
战中，以舍我其谁的责任担当创新
勇为，以争创一流的昂扬斗志克难
攻坚，勇闯苦干扎实推进产业帮扶
落地，走在了全县的前列，闯出了
一条符合峙浪实际的产业帮扶“峙
浪模式”。

一是党组织引领，先行先试勇
担当。为尽快帮助贫困户申请产业
项目扶持，精准、务实地解决产业
落地遇到的问题，峙浪乡党委、政
府班子成员以时不我待的责任担
当，争分夺秒学习、吃透扶贫政
策，白天事务忙时间紧，就利用晚
上集中“夜读”文件，研究扶贫政
策的应用办法、落实措施。仅 8月
份，就先后用了9个晚上研读政策文
件，探讨如何用好用足政策，为先
行先试创新提供底气。为了让产业
项目及时依托合作社得到落地实
施，乡党委、政府积极发动村级党
组织和共产党员，由党员带头组织
成立各类专业合作社，更好地承接

产业扶贫项目。为此，派台村党总
支部书记黎日辉带头组建起了光辉
砂仁种植专业合作社，钦加村党总
支部书记曾建成，则组建起了钦成
李果种植专业合作社。就在全县还
未出台产业帮扶的流程时，为赶种
植季节，钦成李果专业合作社更是
大胆地先行先试于 3、4月份与群众
达成每亩 300元价格协议，为 290户
贫困户代赊代购三月李种苗 5 万多
株。

二是菜单式选择，为民精准定
项目。针对一些贫困户弄不清楚帮
扶需求，在帮扶产业上存在“选择
困难症”，乡党委、政府创新帮扶思
路，实施帮扶产业“菜单”式“点
菜”，重点瞄准今明两年脱贫人口，
实施一批“短、长、远”产业项
目，筛选全乡比较成熟、具有较大
发展潜力、群众乐于接受的传统产
业，如砂仁、鸦胆子、三月李、养
羊等 13类种养产业项目，制定产业
项目 “菜单”，印发给贫困户，让承
接产业的合作社、奖补金额、产业

收益及种养要求，一目了然。然后
由贫困户自行选择脱贫产业项目，
自愿与乡政府、合作社签订种植协
议和种苗代赊代购协议，激发贫困
户发展生产奋力脱贫的热情，杜绝
发展产业“剃头挑子一头热”现
象，实现精准定项目。同时号召落
地本乡能人企业、农民专业合作社
推行“爱心责任委托制”，为劳力不
足、技能不够的贫困户提供代种、
代养、代售服务，规避了产业发展
风险。目前，已经有 1 家公司、14
家合作社承诺愿意承担产业扶贫工
作，可带动800户以上脱贫，其中砂
仁产业统一管护行动可带动 400户，
种植 100 亩红薯可带动 50 户以上，
签约代养 1000 头猪、500 只羊可带
动300户以上脱贫。

三是合作社撬动，制定原则保
收益。以合作社“支点”，撬动扶贫
资金，承接扶贫产业，确保贫困户
避风险、稳收益，是峙浪乡重点研
究咬定推行的产业帮扶模式。为
此，该乡密切与农商行联系协作，

除了对建档立卡贫困户进行授信评
级外，还开展了“两审查”工作，
对贫困户自主经营项目行为的真实
性进行严格审查，对合作社等经济
组织的管理能力、技术实力、资金
实力、信誉状况等要素进行严格审
查，共同分析产业项目规模与经济
组织承载能力的可行性。另一方
面，明确贫困户与合作社接轨原
则，保障扶贫产业项目经济效益的
最优化和贫困户利益的最大化。乡
党委、政府结合农商行对合作社的
审查情况，明确贫困户入股合作金
额的收益保障。合作期间，除人力
不可抗拒的自然灾害或战争外，致
使产业损失，贫困户概不负责，合
作社优先安排贫困户及家属务工，
务工费每人每天 80元以上，合作期
满返利贫困户 10% （高于县规定的
最低要求 8%） 以上，为贫困户规避
风险立下责任状，切实保障了贫困
户的收益。

四是现场会示范，简明流程快
落地。根据 《宁明县精准扶贫产业

以奖代补工作方案 （试行）》 要
求，峙浪乡专门成立了文件应用研
究小组，逐条、逐句、逐字重点对

“申报、审批、实施、验收、资金拨
付和报账”五方面进行深入研究，
主动征求县扶贫办、审计局、财政
局意见，制定了 《峙浪乡精准扶贫
产业以奖代补 （小额信贷） 项目奖
补程序操作手册》，内容包括操作流
程图、文本范例，所需材料一应俱
全。 9 月 12 日，该乡召开了一次

“精准扶贫产业以奖代补项目签约合
作现场会”，按照《手册》程序现场
演示了“贫困户申请项目到审批报
备、入社签订“双方协议”、实施管
理、验收公示、资金拨付签订“三
方协议”、档案整理等工作环节，
乡、村干部、驻村干部对照 《手
册》 观摩，一目了然、一听即晓。
峙浪乡化繁为简，统一了标准和操
作步骤办法，干部称之为“傻瓜
式”指导，既保障了群众的知情
权，又提高了干部对扶贫产业项目
规范实施、精准落地的指导能力。

扶贫产业帮扶的“峙浪模式”

晴空热浪，林密路岖，夏虫
嘶鸣。近日，走进融水苗族自治
县怀宝镇聘洞村力母屯后山的上
千亩杉林中，却顿觉阵阵清凉扑
面而来。林下的灵芝黑红相间，
大小不一，有的宽如浦扇，有的
细如手指。村民郑达宽介绍，这
些灵芝菌棒已生长 4年，因为在
野生环境，品种、采光、水源和
有机肥的不同，灵芝生长大小不
一。

作为融水香香香菌专业合作
社负责人，郑达宽目前自己育有
200多亩的林下灵芝，带动 60户
社员共培育1100多亩林下灵芝和
香菌。2016年郑达宽产收3500多
斤生灵芝，收入达16万元。

事业成功了，但谈起自己的
创业历程，今年39岁的郑达宽却
说自己是多“兵种”乱战，成功
还得靠家乡。郑达宽1998年年底
入伍，在福建某部队当了两年的
坦克兵，2001年初退伍后又在上
海打工，2003年回乡开办过几年
木材加工厂，养殖母猪，种植香
菌……十多年下来，事业不见起
色，但他也不气馁。 2012 年 7

月，作为返乡创业者，郑达宽在
参加县里组织的食用菌培训班上
找到了新希望：林下种植灵芝，
自己家中有 200多亩的杉林，这
是多么好的创业资源啊。

说干就干，培训结束后，郑
达宽请来融安县的灵芝培育专
家，先从菌棒培育细节学起。为
保持灵芝菌棒外壁光滑，以免刺
破包装膜感染病害，郑达宽的双
手常常被菌棒木刺刺得冒血感
染。一年后，他成功地学会了菌
种培植、防病害处理、林下移植
等多个技术环节。2013年他培育
了 20 万棒菌棒，在杉林种下了
200 亩灵芝， 2015 年进入稳产
期，今年的生灵芝价格在每斤 40
元左右。郑达宽对销售前景很乐
观：去年在聘洞村聘洞口屯联营
承包60亩林地，今年已投放了12
万棒。7月初，柳州市农科所和
县农业局的专家还到基地查看菌
丝长势，指导防病害处理。

成功了的郑达宽不忘家乡
人。2014年，郑达宽组织成立了
融水香香香菌专业合作社，主要
经营香菌和灵芝菌种植、加工、

销售，目前已有 60户农户加入，
并带动怀宝、洞头、安太约 120
户贫困户进行食用菌种植加工。
由于热心为民，5月初郑达宽庄
重递交入党申请书后，7月初被
批准为中共预备党员。

“十二五”期间，通过龙头
企业和公司的有效带动，融水共
有 17个合作社参与食用菌种植，
面积达4726亩，年产食用菌 2万
余吨，年产值 2亿多元，带动农
户发展食用菌产业 3664 户，其
中贫困户 2643户。“十三五”期
间，融水还将采取“企业 （合作
社） +基地+农户 （贫困户） ”
的模式，在全县 20 个乡镇发展
灵芝、竹荪、香菇、木耳、茶树
菇等食用菌种植，并加强产品加
工、销售环节与利益联结机制等
工作。

面对着“十三五”食用菌的
良好发展前景，“坦克老兵”郑
达宽坚信自己找到了一条成功创
业和造福乡亲的“致富路”：深
山灵芝开富路，林下经济心有
数；老兵返乡显身手，争当脱贫
主心骨。

深山林下灵芝开富路 老兵争当脱贫主心骨

▲在融水苗族自治县怀宝镇聘洞村力母屯，村民
正在采摘仿野生灵芝。

▲在融水苗族自治县怀宝镇聘洞村力母屯，村民郑达宽(左)正
在林下采摘仿野生灵芝。

▲郑达宽将采摘到的仿野生灵芝进行对比。 ▲郑达宽将采摘到的仿野生灵芝进行筛选。


