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□ 本报通讯员 韦炳旺

自 1997 年都安瑶族自治县成立
第一家编织工厂起，瑶山深处的农
民从最初别别扭扭、忐忑不安地与
外国人打交道，发展到如今主动将
自己的竹藤草芒编织工艺品卖到英
国、荷兰、美国、加拿大、澳大利
亚等20多个国家和地区。

用农民们自己的话说，“眼光要
跟这编织品一样，走向全世界”。近
日，笔者倾听这群“开拓国际市
场”的农民谈起自己的心得体会，
并用文字记录下来。

“哪能让机会白白溜走”

“ 都 安 的 编 织 工 艺 是 有 历 史
的。”见到去年搬迁至都安县农民回
乡创业园的伟业编织分厂厂长莫家
分的时候，他刚刚接待完到厂里来
考察产品的英国客商，一副活脱脱
的国际大亨形象。

“1972 年美国总统尼克松访华
时，从中国带回一顶都安地苏镇的竹
编通帽，并在美国掀起热潮，随后美
国客商一次性就订购了10万顶。”

“上世纪90年代中期，我和堂兄
把大定村乡亲们手工编织的产品带
到了‘广交会’，这些编织品不仅手
工精细、美观大方，而且十分环
保，一下子吸引了众多国外客商。”
莫家分说，一家英国客商当场决定
到村里来考察。

“ 哪 能 让 机 会 从 手 里 白 白 溜
走？”从“广交会”回来后，莫家兄
弟率先在老家地苏镇大定村创办了

编织工厂，组织村民扩大编织规
模，当年就赚回十几万美元。

“咱编的这东西，外国人到底用
来做啥，他们的需求能不能一直维
持？”第一次出国的莫家分专门去了
荷兰考察，他发现北欧国家的人们
十分喜爱这种工艺品，尤其节假
日，许多城市街道上、屋檐下、走
廊里到处都挂有都安藤草编织，“这
下吃了定心丸，考察回来后决定再
扩大生产”。

现在，伟业编织厂已把分厂开
到都安县城，年出口额达300多万美
元，产品销往英国、荷兰、美国等
10多个国家。

藤王编织品有限责任公司总经
理莫家堂，也曾专门派人去英国做
了市场调查，发现英国人特别喜欢
把藤草编织品用作室内装点，开聚
会时消耗量更大，“调查报告显示，
英国每人年均要消费60个吊篮，我
们编织品的销路是不用愁的”。

“过去哪能想到这满山的竹藤草
芒能有这么大用处。”大定村党总支
书韦敏说，现在全村 4600 多人，80%
以上都从事编织行业，而且农民以家
庭作坊的形式，根据公司订单加工成
半成品，再作价供货给公司，公司进
行最后的加工、包装，最后销往国
外。“农忙时农民下地干活，闲时就给
厂里做工，计件生产多劳多得”。

“该承受的大家都承受了”

“凡是开编织厂的都有过曲折经

历。那一年，南方编织厂厂长韦润
尤第一次跟外国人做生意，由于过
早把提货单给了对方，最后有 6000
多美元的货款人家迟迟不肯付。”

“出口到美国的编织品与别的地
方不同，必须要先到指定地方进行
严格的高温杀毒，否则将被全部退
回，损失惨重。”

“由于一封英文邮件没看懂，损
失了8万多美元。”如今听着这些创
业者流着喜泪带着苦涩的诉说，不
难想象当初瑶山农民闯荡国际市场
的各种艰辛。

“不经历风雨，难见到彩虹。一
番摸爬滚打之后，该承受的大家都
承受了，现在终于在国际市场上站
稳了脚跟。”莫家堂对这群农民出身
的企业家做过认真分析，发现大家
都有一个共同点：不满足于小打小
闹，自我充电学习国际贸易知识、
出口业务，严格按照国际惯例操
作，规范订单生产、加工、交货程
序，最终赢得了外商信赖。

作为年轻企业家，莫家堂与上
一辈人不同，他喜欢通过电子邮件
与外商洽谈业务。“公司主打欧美和
日本市场，许多客商会先实地来厂
里考察，然后在网上购买产品，并
直接在网上结算。”莫家堂说，他的
公司一年出口额达330多万美元，近
些年来一直保持稳定。

“有些外国客商催货很紧，又恰
赶上农忙时节，会很伤脑筋。”韦润
尤凭着多年与外国客商打交道的经
验，“既要耐心与客商沟通，也要与

村民协商，问题总能解决。”
“材料由厂里提供，我们做工按

件算钱。”丹阳村村民陆燕飞坐在自
家门口，一边用藤草编织吊篮，一
边接受笔者的采访，“现在是农闲时
节，我一个人一天能编5个吊篮，按
10 块一个算，你给算算我一天能挣
多少？”

“出去打工当然比不过在家做
工。”说这话的是镇安村村民韦海
求，他掰着指头说：“我给你算啊，
我在家给厂里编篮筐，平均一天挣
20 块，现在地里没啥农活，老伴和
儿媳妇一起帮忙，两个月挣了 2000
多块。”

“在家门口打工，既不耽误农
活，还能挣钱，日子过得舒坦着
呢！”农民脸上的那份喜悦藏都藏不
住。

“闯出自己的一片天地”

在丹阳编织有限责任公司的厂
房门口，一辆挂着粤B牌照的集装箱
卡车隆隆开来，六、七位妇女正忙着
将各式动物造型藤编装箱打包，每个
藤编上都挂着一个写满外文的标牌，
装箱的纸箱上也全是外文。

“这些打包装车的村民都来自附
近村屯，农闲时他们就来这里做零
工，每人每天40元，他们装的这批
货正准备发往欧洲。”公司总经理韦
昌英指着厂房里堆积如山等待装运
的藤编，“目前公司年出口额达 400
多万美元，在整个都安来说，我们

公司的业务量做得最大。”
“现在许多编织公司都高薪聘请

了专家和技术人员，专门为公司设
计新产品，而且他们将传统工艺与
现代审美意识结合起来，极大提升
了品牌价值。”韦昌英告诉记者。

笔者从都安工信局了解到，30
多年来，都安形成了一个以大定
村、丹阳村为中心的编织产业带，
迅速带动了周边群众致富。“仅大定
村，就有9家编织企业，农民人均纯
收入达7000多元。”该县工信局局长
黄家辉说，“民族特色编织产业，让
原本充当柴草的竹藤草芒，摇身一
变成为精美的工艺品并出口海外，
农民坐在家里就能把美元赚到手。”

“近 3 年来，都安一直投入资
金，培植这一传统产业，扩大规
模，全县现有竹藤草芒编织企业 28
家，其中 11 家创建了自己的网站，
去年编织品出口额达 1200 多万美
元。”黄家辉告诉笔者，编织业已成
为新时期都安扶贫攻坚的重要支柱
产业。

这几年，都安编织业的路子越
走 越 宽 广 ， 品 种 也 由 原 来 的 竹 、
藤、草、芒四大系列，发展到玉米
衣、芭蕉叶、甘蔗叶等 20 多个系
列，编织的品种增加到1万多种。

“现在，瑶乡农民的市场观念与
过去不能同日而语了。”都安竹藤编
织行业协会会长莫家丰说，“他们历
经了国际市场洗礼，懂市场，有眼
光，会经营，成了新时期农民的典
型代表。”

瑶乡农民勇闯国际市场
——都安农民将民族特色编织工艺品销往全世界

□ 本报通讯员 石才以 罗建应

桐岭镇位于武宣黔江南岸，是武宣县著
名的历史文化之乡。桐岭镇历史文化悠久，
其中极具壮乡风情的“翡翠鸟舞”表演，传
承数百年，是该县重要的非物质文化遗产。
桐岭镇是武宣县壮汉双语教育基地，该镇中
心校及下辖的13所村校于2013年秋季学期起
全部开展壮汉双语教育。

为了搞好民族团结教育和壮汉双语教
育，让学生掌握民族文化知识，展示优秀的
民族传统文化，培育积极向上的民族精神，
武宣县桐岭镇中心校于11月3日至7日成功举
办了自开展壮汉双语教育后的首届校园民族
文化艺术节。

本届校园民族文化艺术节，内容丰富，
形式多样，极具民族特色，既有民族文娱表
演节目，又有民族传统体育活动。其中，《我
是小小刘三姐》《唱山歌》《山歌好比春江
水》 等节目载歌载舞，将演出推向一层层高
潮。《快乐的歌》将啦啦操和竹竿舞结合，把
现代舞和民族传统舞台道具完美融合，让人
大开眼界。独具壮乡风情的“翡翠鸟舞”表
演，形象逼真，栩栩如生，赢得观众的阵阵
掌声和声声喝彩。竹竿舞随着滴滴答答一张
一合的节奏，小运动员们在竹竿间轻盈地跳
跃着，就像一只只快乐的小鸟，让观众看得
如痴如醉。

当这边的观众们还沉浸在竹竿舞的节拍
中，板鞋舞的口令在另一边又喊了起来，随
着“一二一”的口令，四个一组的壮、汉民
族学生脚连着脚，手扶着肩走了出来，步伐

统一，分毫不差，体现了团队合作精神。滚
铁环、抛绣球、赛陀螺、跳绳等民族传统体
育项目竞争激烈难分高下，让大家赞叹不
已。此外，本次艺术节的书画、剪纸等作品
展示，也吸引了不少小观众。

刚刚荣获全区壮语故事比赛二等奖的谭
雨菲同学高兴地说：“这次活动让我们学到了
很有价值的课外知识和技能，使我们体会到
校园生活的乐趣，我们非常喜欢这样的校园
生活。”

前来观看的家长也开心地说：“以前我们
都认为学生在校就是上课和写作业而已，生
活单调古板。通过参加这次活动，才知道校
园生活如此丰富多彩，孩子们在这里也学到
了很多有用的东西，把孩子送到这里，我们
非常放心。”

在艺术节活动期间，到该校指导工作的该
县教育局局长潘振说：“这次活动体现了民族
学校的办学特色，传承了民族文化，潜移默化
地进行了民族团结教育。壮汉兼通、民族文化
传承，这就是壮汉双语学校的根本目标。”

为期一周的桐岭镇中心校民族文化艺术
节，得到了上级领导的大力支持，该县民族
局特地为学校开展的这次活动添置了40多套
民族服装。

本次艺术节活动是一次民族文化展示活
动，也是一次体现民族团结的社会主义核心
价值观的教育实践活动，激发了各族学生勤
奋学习、团结向上的热情，增强了各族学生
的中华民族文化认同感和民族自豪感。

武宣县桐岭镇中心校成功
举办校园民族文化艺术节

▲民族传统体育项目滚铁环。 ▲小运动员在竹竿间轻盈地跳跃着。

▲校园民族文化艺术节开幕式上的民族舞蹈表演。


